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Présentation de activité

Une activité existante a consolider dans une logique de
reprise opérationnelle

= Projet NORDMECA désigne une activité technique B2B
implantée dans les Hauts-de-France, intervenant sur des
besoins de maintenance, dépannage et fourniture de solutions
techniques.

= [’activité repose sur un savoir-faire metier existant et une
clientele professionnelle déja constituée.

= Positionnement de proximite, fondeé sur la réactivite et la
connaissance terrain.

= Activite de format compact, avec une organisation simple et
une exploitation centrée sur la relation client et Uintervention
terrain.

= Developpement futur a confirmer, notamment par la relance
commerciale, le suivi client et le renforcement progressif de la
capacité opérationnelle.
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Fourniture, adaptation et
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besoins clients.
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existante, a consolider

progressivement par un repreneur impliqué.
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	Présentation de l’activité
	▪ Projet NORDMECA désigne une activité technique B2B implantée dans les Hauts-de-France, intervenant sur des besoins de maintenance, dépannage et fourniture de solutions techniques.
	▪ L’activité repose sur un savoir-faire métier existant et une clientèle professionnelle déjà constituée.
	▪ Positionnement de proximité, fondé sur la réactivité et la connaissance terrain.
	▪ Activité de format compact, avec une organisation simple et une exploitation centrée sur la relation client et l’intervention terrain.
	▪ Développement futur à confirmer, notamment par la relance commerciale, le suivi client et le renforcement progressif de la capacité opérationnelle.


	430 k€
	23 k€
	EBE 2025
	Une activité technique existante, à consolider progressivement par un repreneur impliqué.


