Investissez dans un Acteur Clé
de 'automatisme de commande
numerique

- Un acteur stratégique sur un marcheé en pleine
expansion : Situee dans les Hauts-de-France, cette
entreprise specialisée dans la maintenance,
'automatisation et la modernisation d'equipements
industriels.

« Un savoir-faire eprouvé : Des decennies d'expertise
technique, avec une equipe composée d'ingénieurs
et de techniciens chevronnes.

- Un modele économique solide : une rentabilité
constante et une croissance continue.

 Une clientele B2B variée : Plus de 2500 clients issus
de différents secteurs (industrie, agroalimentaire,
automobile, etc.).




Des compeéetences solide et éprouvees

Prestations a Expertise en Certification de Solutions Capaciteé a
forte valeur technologies qualiteé : personnalisées : intervenir
ajoutée : avancées : Une approche rapidement :
1ISO 45001, servicielle unique,

Maintenance Automatisation, garantissant des Co-construite avec Réseau régional
industrielle, robotisation, normes élevées les clients pour et réactiviteé
modernisation de systemes de en matiere de répondre a leurs prouvée pour des
systemes (retrofit) vision et santé et de besoins interventions sur
et conception sur Sécurité au spécifiques. Site.
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Des Opportunités
Multiples sur un
Marché en Expansion
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Dynamique de marché favorable :
Croissance de la demande pour la
maintenance prédictive, la digitalisation
et I'industrie 4.0.

Développement des activités de
reconditionnement : Réduction des couts
pour les clients tout en améliorant la
marge bénéficiaire.

Evolution de I'offre : Possibilité d'étendre
les services a la maintenance préventive
et prédictive, avec des contrats cadres
pour assurer des revenus récurrents.

Base de clients diversifiée et fidele : Plus
de 2500 clients B2B, dont la majoriteé
entretient des relations depuis plus de
cing ans.

Flexibilité et réactivité : Une structure
agile capable de répondre rapidement
aux besoins des clients, méme les plus
complexes.



Comparaison de la Croissance : Marché vs cible

Evolution de |I'EBE par rapport au CA
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L'EBE suit la méme tendance que le chiffre d'affaires, ce qui montre une gestion maitrisée et une bonne maitrise
des codts. Méme lorsque le chiffre d'affaires baisse en 2024, I'EBE reste stable, preuve que l'entreprise sait
protéger ses marges. Cette capacité a maintenir sa rentabilité, méme face aux fluctuations de [l'activité,
démontre une gestion rigoureuse et une strategie efficace.



Inspiré par le concept de "KARMA"
l'idée que toutes les actions ont des conséguences

significatives
CARMAS vise a instaurer des pratiques d'affaires qui
non seulement favorisent le succés immeédiat mais

assurent aussi une prospérité durable pour mes
clients.

DAVID DESTOOP
. 07.57.58.31.67
Votre interlocuteur david.destoop@carmas.fr

CARNMIAS




