
Investissez dans une enseigne
d’agencement intérieur sur-mesure.

Spécialiste du sur-mesure multi-pièces (cuisines, dressings,
bibliothèques, placards, sous-pentes, sous-escaliers, verrières…).
Expertise combinée architecture d’intérieur + menuiserie :  Agencement
clé en main : architecture d’intérieur et menuiserie, conception →  pose,
vente & suivi BtoC, SAV inclus.
Excellence design “créativité : tous les chargés de clientèle sont
architectes d’intérieur (spécialistes mobilier d’agencement).
Gain de place” (ex. lits escamotables, optimisations de surfaces atypiques)
— forte adéquation avec la typologie de logements compacts en cœur de
métropole.
Positionnement “moyen & haut de gamme”  dans une enveloppe
budgétaire co-définie avec le client (sur-mesure accessible, pas de sur-
spécification inutile).



Des compétences solides et éprouvées
Ancrage local &

traction
commerciale :

 Multi-showrooms
sur zones clés

Site web performant 
 Excellente
réputation
réputation

Opérations &
expérience client

 Plus de 15 ans
d’historique et

réalisations (fort
bouche-à-oreille)..

Contexte marché
(Nord & France)

Le sur-mesure clé-
en-main bénéficie
d’une demande de

qualité et
d’accompagnement

Richesse de l’offre
et créativité :

 Photothèque riche
de réalisations
(crédibilise le
savoir-faire,

accélère la vente
consultative). sur

site.

Solutions
personnalisées : 

Process de suivi &
SAV outillés pour
des livraisons &

installation rapides
et un suivi dans la

durée.



Un socle solide, un
vrai savoir-faire de
personnalisation.
Retour en rentabilité
rapide 

01 Besoin identifié par un marché de 8
milliards par an. Sur la métropole lilloise
584 197 logements, ~480 899 ménages.

02 De + en + de surfaces restreintes d
incitent à la créativité de meubles
adaptés. Profondeur de marché locale
moteurs d’aménagement/rénovation
récurrents.

03 Développement de l’offre vers le BtoB à
réaliser sur une segmentation
d’investisseurs immobilier,
coliving/colocation étudiante, pros
santé/tertiaire léger

04 Base de clients diversifiée et fidèle : Plus
de 5000 clients B2C, CRM efficient
Chiffre d’affaires : de 1,2 M€ à 1.65 M€

05 Flexibilité et créativité : Une structure
d’architectes agile capable de répondre
rapidement aux besoins des clients,
même les plus complexes.



Transmission motivée par des raisons familiales.
Accompagnement du cédant. 3 à 6 mois de passation
rémunérée.
Périmètre cédé. Activité et éléments d’exploitation de
l’enseigne (marque, clientèle, droit(s) au
bail/showrooms, outillage, stocks, Logiciel de gestion
personnalisé et performant. etc.).

Processus & confidentialité. Dossier détaillé et éléments
sensibles communiqués sous NDA ; calendrier et
modalités à convenir avec l’acquéreur. 

Périmètre de
cession

L E



Votre interlocuteur


