Investissez dans une enseigne
d'agencement intérieur sur-mesure.

e Spécialiste du sur-mesure multi-pieces (cuisines, dressings,
bibliotheques, placards, sous-pentes, sous-escaliers, verrieres...).

e Expertise combinée architecture d’'intérieur + menuiserie : Agencement
cle en main : architecture d’'intérieur et menuiserie, conception — pose,
vente & suivi BtoC, SAV inclus.

e Excellence design “créativité : tous les chargés de clientele sont
architectes d'intérieur (spécialistes mobilier d'agencement).

e Gain de place” (ex. lits escamotables, optimisations de surfaces atypiques)
— forte adéquation avec la typologie de logements compacts en cceur de
metropole.

e Positionnement “moyen & haut de gamme” dans une enveloppe
budgétaire co-définie avec le client (sur-mesure accessible, pas de sur-
specification inutile).




Des compétences solides et éprouvées

Ancrage local &
traction
commerciale :

Multi-showrooms
sur zones clés
Site web performant
Excellente
réputation
réputation

Opérations &
expérience client

Plus de 15 ans
d'historique et
réalisations (fort
bouche-a-oreille)..

Contexte marché
(Nord & France)

Le sur-mesure clé-
en-main bénéficie
d'une demande de
qualité et
d’'accompagnement

Solutions Richesse de |'offre
personnalisées : et créativité :

Process de suivi & Phototheque riche

SAV outillés pour de réalisations
des livraisons & (crédibilise le
installation rapides savoir-faire,
et un suivi dans la accélere la vente
durée. consultative). sur

Site.




01  Besoin identifié par un marché de 8
milliards par an. Sur la métropole lilloise
584 197 logements, ~480 899 ménages.

Un SOCle SO“de, un (02  De+en +de surfaces restreintes d
vrai savoir-faire de adaptés. Profondeu de marché locale
pe rsonna | |Sat| on. |r‘n(_i‘cc)::jer:f(;‘:‘;Is'.aménagement/rénovation
Retour en renta b | | |té (O3 Développement de l'offre vers le BtoB a

réaliser sur une segmentation
d'investisseurs immobilier,
coliving/colocation étudiante, pros
santé/tertiaire leger

04  Base de clients diversifiée et fidéle : Plus
de 5000 clients B2C, CRM efficient
Chiffre d’affaires : de 1,2 M€ a 1.65 M€

05 Flexibilité et créativité : Une structure
d’'architectes agile capable de répondre
rapidement aux besoins des clients,
méme les plus complexes.




LE

PERIMETRE D
CESSION

(1l

e TRANSMISSION MOTIVEE PAR DES RAISONS FAMILIALES.
e ACCOMPAGNEMENT DU CEDANT. 3 A 6 MOIS DE PASSATION

REMUNEREE.
e PERIMETRE CEDE. ACTIVITE ET ELEMENTS D EXPLOITATION DE
L' ENSEIGNE (MARQUE, CLIENTELE, DROIT(S) AU

BAIL/SHOWROOMS, OUTILLAGE, STOCKS, LOGICIEL DE GESTION
PERSONNALISE ET PERFORMANT. ETC.).

PROCESSUS & CONFIDENTIALITE. DOSSIER DETAILLE ET ELEMENTS
SENSIBLES COMMUNIQUES SOUS NDA ; CALENDRIER ET
MODALITES A CONVENIR AVEC L ACQUEREUR.



Inspiré par le concept de "KARMA"
l'idée que toutes les actions ont des conséquences
significatives
CARMAS vise a instaurer des pratiques d'affaires qui
non seulement favorisent le succes immediat mais

assurent aussi une prospérité durable pour mes
clients.

DAVID DESTOOP
07.57.58.31.67

Votre interlocuteur david.destoop@carmas.fr

CARMAS




